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Prodavame software, ktery nestarne.

Neprodavame body leasing ani ¢lovékohodiny. Prodavame jistotu, Ze zakaznik nebude za tfi roky prepisovat cely systém. Model je jednoduchy: ja pfinaSim technologii a odpovédnost
za dodani, vy pfinaSite obchodni drive a schopnost jednat na urovni C-level.

35 let od 2009 vlastni DSL, compiler, VM
praxe v navrhu a vedeni vyvoje slozitych systémd systém z mého navrhu v nepretrzitém provozu ve statni spravé low-code platformu jsem postavil dfiv, nez se ten pojem zacal
pouzivat

1. Co budeme prodavat

Nejsem agentura s desitkami junior( ani jednotlivec, ktery prodava hodiny. Prodavame tranquility — klid a prechod z krizového stavu do udrzitelné infrastruktury bez technologického
dluhu. Nabidka stoji na tfech pilifich:

e Softwarové produkty a licence. Nasazeni mych existujicich a v praxi ovéfenych technologii — vlastni low-code konfiguratory, platforma ATRUST, model-driven frameworky.

o Architektonické audity. Nezavislé posouzeni stavajici ¢i planované architektury (on-premises Al integrace, rozsahlé firemni systémy). Fixné nacenéné projekty.

e Seniorni IT strategie. Strategickeé fizeni vyvoje a oponentury — stabilizace krizovych projektl a prechod k udrzitelnym fesenim.

Vstupni produkt, se kterym se da zvednout telefon: ,Posudek architektury pred stavbou" — nezavislé posouzeni navrhu jesté pfed zahajenim vyvoje. Fixni cena 25 000 K&, vystup
do dvou tydnl od dodani podkladi: rizikova matice, konkrétni doporuené kroky a zavére¢na prezentace. Klient okamzité vi, co dostane a za kolik — a je to pfirozeny vstup do vétsi
spolupréce.

2. Kdo je nas zakaznik (ICP)

Stfedni a vétsi firmy, které vyvijeji vlastni software nebo integruji Al a narazily na strop svych technickych schopnosti.

Firmy FeSici technologicky dluh — systémy se prepisuji kazdé tfi roky a je potfeba architektura, které vydrzi desetileti.

Spolec¢nosti s vice nez 25 zaméstnanci (kli¢ové pro argument s ndhradnim plnénim).
3. Nase nejsilnéjsi argumenty

A. Nahradni pInéni dle § 81 — ekonomicka paka

Jsem registrovany poskytovatel ndhradniho plnéni na trhu prace. Pro firmy, které nespliiuji povinny podil zaméstnavani osob se zdravotnim postizenim, znamenéa nakup nasich sluzeb a
licenci pfimou optimalizaci rozpo¢tu — Casto klientovi uSetfite penize uz jen tim, Ze nakupuje u nas, a ne u nadnarodniho korporatu.

Pozor pfi jednani: objem nahradniho pinéni, ktery mohu za kalendarni rok vystavit, je zakonem omezen. Dostupnou kapacitu pro konkrétniho klienta potvrzuji predem — prosim neslibujte ji bez mého
potvrzeni.

B. Prokazatelna dlouhovékost

Nejsme startup s prezentaci. Systémy z mého navrhu bézi ve statni spravé od roku 2009 v podstaté s nezménénym jadrem — napfiklad Gschovna dokument(i pro Czech POINT. Stejna
architektonicka filozofie stoji za moji sou€asnou platformou ATRUST. NaSe architektura nezastarava s dal$i verzi webového frameworku, a to je jistota, kterou si kazdy C-level manazer
dokaze spocitat.

4, Partnersky model odménovani

Spoluprace stoji Cisté na success fee — bez fixnich zavazkd a bez exkluzivity na obou stranach. Podil je nastaveny tak, aby motivoval ke sjednavani ziskovych a $kalovatelnych projektd.

Typ zakazky Partnersky podil Komentar
Softwarové licence a produkty az 50 % Nejvyssi priorita. Skalovatelny byznys s vysokou marzi.
Fixni projekty (audity, navrhy) individuaini podil Jednorazové, jasné ohranicené projekty; sazba se stanovi podle rozsahu zakéazky. Podil

vyplacen po Uhradé ze strany klienta.

Dlouhodobé strategické konzultace podil z prvnich mésict / finder's fee Podil je férové zastropovan (cap), aby se neukrajoval z hodinové sazby za realizaci
donekonecna.

Registrace pfileZitosti. Narok na podil vznika pisemnou registraci konkrétni firmy pfedem a mym potvrzenim, Ze s ni dosud nejednam. Registrace plati 9 mésicl. Chrani to obé strany — vy mate
jistotu, Ze o svlj kontakt nepfijdete, ja mam jistotu, Ze nevznikne spor u klientd, ktefi pfichazeji z mého vlastniho obsahu.

5. DalSi kroky

Patnact minut online

Pokud hledate hotové technologie a experta, za kterého se mlzete zarugit, a dokazete nas dostat k decision-makerdim — spojme se. Zjistime, jestli si sedneme obchodné i lidsky.
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Tento dokument neslouzi jako nabidka zaméstnani, ale jako vychozi ramec pro B2B partnerstvi.



