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Prodáváme	software,	který	nestárne.
Neprodáváme	body	leasing	ani	člověkohodiny.	Prodáváme	jistotu,	že	zákazník	nebude	za	tři	roky	přepisovat	celý	systém.	Model	je	jednoduchý:	já	přináším	technologii	a	odpovědnost
za	dodání,	vy	přinášíte	obchodní	drive	a	schopnost	jednat	na	úrovni	C-level.

35	let
praxe	v	návrhu	a	vedení	vývoje	složitých	systémů

od	2009
systém	z	mého	návrhu	v	nepřetržitém	provozu	ve	státní	správě

vlastní	DSL,	compiler,	VM
low-code	platformu	jsem	postavil	dřív,	než	se	ten	pojem	začal
používat

1.	Co	budeme	prodávat

Nejsem	agentura	s	desítkami	juniorů	ani	jednotlivec,	který	prodává	hodiny.	Prodáváme	tranquility	—	klid	a	přechod	z	krizového	stavu	do	udržitelné	infrastruktury	bez	technologického
dluhu.	Nabídka	stojí	na	třech	pilířích:

Softwarové	produkty	a	licence.	Nasazení	mých	existujících	a	v	praxi	ověřených	technologií	—	vlastní	low-code	konfigurátory,	platforma	ATRUST,	model-driven	frameworky.

Architektonické	audity.	Nezávislé	posouzení	stávající	či	plánované	architektury	(on-premises	AI	integrace,	rozsáhlé	firemní	systémy).	Fixně	naceněné	projekty.

Seniorní	IT	strategie.	Strategické	řízení	vývoje	a	oponentury	—	stabilizace	krizových	projektů	a	přechod	k	udržitelným	řešením.

Vstupní	produkt,	se	kterým	se	dá	zvednout	telefon:	„Posudek	architektury	před	stavbou"	—	nezávislé	posouzení	návrhu	ještě	před	zahájením	vývoje.	Fixní	cena	25	000	Kč,	výstup
do	dvou	týdnů	od	dodání	podkladů:	riziková	matice,	konkrétní	doporučené	kroky	a	závěrečná	prezentace.	Klient	okamžitě	ví,	co	dostane	a	za	kolik	—	a	je	to	přirozený	vstup	do	větší
spolupráce.

2.	Kdo	je	náš	zákazník	(ICP)

Střední	a	větší	firmy,	které	vyvíjejí	vlastní	software	nebo	integrují	AI	a	narazily	na	strop	svých	technických	schopností.

Firmy	řešící	technologický	dluh	—	systémy	se	přepisují	každé	tři	roky	a	je	potřeba	architektura,	která	vydrží	desetiletí.

Společnosti	s	více	než	25	zaměstnanci	(klíčové	pro	argument	s	náhradním	plněním).

3.	Naše	nejsilnější	argumenty

A.	Náhradní	plnění	dle	§	81	—	ekonomická	páka
Jsem	registrovaný	poskytovatel	náhradního	plnění	na	trhu	práce.	Pro	firmy,	které	nesplňují	povinný	podíl	zaměstnávání	osob	se	zdravotním	postižením,	znamená	nákup	našich	služeb	a
licencí	přímou	optimalizaci	rozpočtu	—	často	klientovi	ušetříte	peníze	už	jen	tím,	že	nakupuje	u	nás,	a	ne	u	nadnárodního	korporátu.

Pozor	při	jednání:	objem	náhradního	plnění,	který	mohu	za	kalendářní	rok	vystavit,	je	zákonem	omezen.	Dostupnou	kapacitu	pro	konkrétního	klienta	potvrzuji	předem	—	prosím	neslibujte	ji	bez	mého
potvrzení.

B.	Prokazatelná	dlouhověkost
Nejsme	startup	s	prezentací.	Systémy	z	mého	návrhu	běží	ve	státní	správě	od	roku	2009	v	podstatě	s	nezměněným	jádrem	—	například	úschovna	dokumentů	pro	Czech	POINT.	Stejná
architektonická	filozofie	stojí	za	mojí	současnou	platformou	ATRUST.	Naše	architektura	nezastarává	s	další	verzí	webového	frameworku,	a	to	je	jistota,	kterou	si	každý	C-level	manažer
dokáže	spočítat.

4.	Partnerský	model	odměňování

Spolupráce	stojí	čistě	na	success	fee	—	bez	fixních	závazků	a	bez	exkluzivity	na	obou	stranách.	Podíl	je	nastavený	tak,	aby	motivoval	ke	sjednávání	ziskových	a	škálovatelných	projektů.

Typ	zakázky Partnerský	podíl Komentář

Softwarové	licence	a	produkty až	50	% Nejvyšší	priorita.	Škálovatelný	byznys	s	vysokou	marží.

Fixní	projekty	(audity,	návrhy) individuální	podíl Jednorázové,	jasně	ohraničené	projekty;	sazba	se	stanoví	podle	rozsahu	zakázky.	Podíl
vyplácen	po	úhradě	ze	strany	klienta.

Dlouhodobé	strategické	konzultace podíl	z	prvních	měsíců	/	finder's	fee Podíl	je	férově	zastropován	(cap),	aby	se	neukrajoval	z	hodinové	sazby	za	realizaci
donekonečna.

Registrace	příležitosti.	Nárok	na	podíl	vzniká	písemnou	registrací	konkrétní	firmy	předem	a	mým	potvrzením,	že	s	ní	dosud	nejednám.	Registrace	platí	9	měsíců.	Chrání	to	obě	strany	—	vy	máte
jistotu,	že	o	svůj	kontakt	nepřijdete,	já	mám	jistotu,	že	nevznikne	spor	u	klientů,	kteří	přicházejí	z	mého	vlastního	obsahu.

5.	Další	kroky

Patnáct	minut	online
Pokud	hledáte	hotové	technologie	a	experta,	za	kterého	se	můžete	zaručit,	a	dokážete	nás	dostat	k	decision-makerům	—	spojme	se.	Zjistíme,	jestli	si	sedneme	obchodně	i	lidsky.
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